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TRABAJE EN LO SUYO

CARRERAS Y TRABAJOS EXTRAS J

Pon todo lo que hagas en manos del Sefior,
y tus planes tendran éxito.

Proverbios 16:3 (NTV)



PAZ FINANCIERA' II

PROTEGE Y CRECE TU DINERO

con Andreés Gutiérrez

Mas acuérdate del Sefior tu Dios, porque
El es el que te da poder para hacer riquezas...

Deuteronomio 8:18 (LBLA)
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No se amolden a la conducta de este mundo, al contrario, sean

personas diferentes en cuanto a su conducta y forma de pensar.

- Romanos I/:Za (NBV)




Hagan lo que hagan,
trabajen de buena gana,
como para el Sefiory no
como para nadie en este
mundo, conscientes de
que el Sefior los
recompensara con la
herencia. Ustedes sirven
a Cristo el Sefior.

Colosenses 3:23-24 (NVI)
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“La clave de la felicidad es
descubrir sus habilidades
y lograr una oportunidad
para demostrarlas”.

John Dewey

CUENTA CON EL CAMBIO

@ Hoy en dia, el empleado en promedio dura anos en
un trabajo.

@ Esto significa que un empleado en promedio va a tener
trabajos diferentes en su vida.

@ Lamicro empresa es la columna vertebral de la economia.
El de las empresas tienen menos de 100 empleados.

DESCUBRA SUS TALENTOS Y DEBILIDADES

@ ;Como puede saber a quiere llegary
debe de hacer si no sabe es.

El autor Marcus Buckingham ha identificado ciertos mitos que le pueden robar el
sentido de satisfaccion y la habilidad de disfrutar su carrera.

MITO A como crece,

VERDAD Su personalidad no

MITO Va a mejorar, crecer o fortalecer en las dreas mas
de su vida.

VERDAD Va a mejorar sus y habilidades naturales.

Usted va a crecer en las dreas que ya conoce y que refleja su
pasion.




IDENTIFIQUE SU PASION Y MOTIVACION

El autor y coach de carrera Dan Miller dice que el
no es suficiente compensacion por el trabajo que usted ejerce.

Busque algo que incorpora sus talentos y
naturales, su forma de ser, sus ,
sus suefios y

CONOZCA MAS SOBRE SU PERSONALIDAD

El perfil es un examen sencillo que le puede
mostrar como usted toma decisiones y cudles son sus tendencias
naturales.

La persona D ( ) tiende ser una persona muy directa,
autoritaria y exigente. Una persona D va a la carga, obtiene resultados,
genera accion y ve todo como un por resolver.

La persona | ( ) son una fiesta andando, son la
alegria de la fiesta, son expresivos, son entusiastas, persuasivos, y les
gusta estar con la

La persona S ( ) s amigable, pasiva, paciente y
amable. Estas personas son leales, NO les gusta el conflicto y se
preocupan por el de

La persona C ( ) son analiticos, muy l6gicos,
detallistas, consta de hechos a veces son muy rigidos y les gustan los
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“No son las circunstancias
lo que hace que la vida
sea insoportable, sino la
falta de sentido y
proposito”.

Viktor Frankl

“Conocete a ti mismo, y
sé fiel a ti mismo.”

Shakespeare

“La vida que no es
examinada no merece ser
vivida”

Sdcrates

“Hasta que no hagas las
paces con lo que eres, no
gstards contento con lo
que tienes”.

Doris Mortman
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“La profesion es el
camino hacia el destino,
y no el destino en si.”

Andnimo

“El maestro en el arte
de vivir hace poca
distincion entre su
trabajo y su juego, su
oficio y su recreacion,
Su mente y su cuerpo,
su informacion y su
diversion, su amory
su religion. Apenas
sabe cudl es cual. El
simplemente persigue
su vision de excelencia
en cualquier cosa que
haga, dejando que otros
decidan si estd jugando
0 trabajando. Para él,
siempre estd haciendo
los dos.”

James Michener
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Tienden a ser

Lento

25% DE LAS PERSONAS SON

EXPRESSIVAS
Hablan bien Malgastan
Extrovertido el tiempo
Entretenido No se callan
Impulsivo Desenfocado

DOMINANTE
Leén

10% DE LAS PERSONAS VAN
A LA CARGA

Puede herir
sentimientos

Toma control
Le gusta el poder
Audaz Aspero

Exigente Carece de detalles

ESTABLES
Perro
Cobrador
(Golden
Retriever)

40% DE LAS PERSONAS SON

CONCIENZUDO
Castor

25% DE LAS PERSONAS SON

AMABLES ANALITICOS
Firme Lento para actuar Ama los detalles ~ Aparenta rigido
Leal Introvertido Muy ldgico Resiste el
Tranquilo Aparenta sin Le gustan cambio
Entiende entusiasmo los hechos Muy serio
. J
Gente < Orientado hacia p Trabajo




TRABAJE EN LO SUYO

@ Lasempresas no o andan . Las empresas
tienen una , un vacio y quieren suplir esa
necesidad.

Desarrolle una Estrategia:

@ Identifique el

o todo lo que pueda sobre esa compafiia.

EL CURRICULO

@ Usted necesita ver el contactarse con esa compaiiia como establecer
una con otra persona.

Cuando identifique la empresa con quien quiere trabajar, comuniquese
con ellos por lo menos 3 veces:

@ Cartade

@ Mande su curriculo y carta de compatibilidad

o de seguimiento

@ Las entrevistas y los empleos vienen de un seguimiento persistente y
ser bueno para con la compaiiia.

99

“La mayor diferencia
entre los que encuentran
empleo y 10s que no,

no son sus talentos o
habilidades, sino la
forma en que se ocupan
de la busqueda.”

Andnimo
“El secreto del éxito

es enfocarse en el
proposito.”

Thomas Edison

“Genio es aquel que tiene
la habilidad para ver
claramente el objetivo.”

Anodnimo

L]

“Pero si ustedes se
esfuerzan, y no pierden el
animo, todo lo que hagan
tendrd su recompensa.”

2 Cronicas 15:7 (RVC)
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Ideas de negocios:
Carpintero

Mecanico

Servicios Contables
Auditoria

Periodista

Técnico de Computadoras
Escritor Técnico

Servicio al Cliente
Capturar Datos

Editor

Recaudador de Fondos
Disefio Grafico
Blsqueda de Informacion
Jardineria

Electricista

Subastas por Internet
Limpieza de Casas
Programador
Relaciones Publicas
Agente de Bienes Raices
Plomero

Reportero

Investigador
Representante de Ventas
Compras/Ventas de Carro
Actor

Telemercadeo

Técnico de A/C
Traductor

Agente de Viaje
Disefiador de Web

Trabajos de medio tiempo:

Lavar Carros

Instalacion de Audio Visual
“Handyman”

Pintar

Entregar Periddicos
Entregar Pizzas

Mesero

“DJ” Luz y Sonido
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ENTREVISTAS

Necesita entender que usted es el , asi que
preséntese de la mejor manera posible.

Llegue a . Preséntese con todos y saludelos
por su . Dé un buen saludo de
y haga contacto

Después de la entrevista, haga una cita de
y cimplala.

TRABAJO EXTRA'Y “OVERTIME”

@ Elincrementar sus ingresos a plazo tiene que
ver con el rumbo de su carrera.

@ Elincrementar sus ingresos a plazo tiene que
ver con el trabajo extra.

EL TRABAJITO EXTRA

@ Necesita estar dispuesto a para ganar.

@ Tiene que tener un detallado para conocer sus
metas y mantenerse enfocado. Esto le dard esperanza.

@ Busque un extra 0 empiece su

@® Nosedepor !

@ Cuidado! No se ponga en una situacion donde s6lo el trabajo es lo

que y lo que le llena.




ELIJO NO SER UN HOMBRE COMUN

Si'lo puedo, tengo el derecho de no ser un hombre coman.

Busco oportunidades y no seguridad. No deseo ser un ciudadano mantenido,
humillado y adormecido. No deseo que el gobierno se haga cargo de mi.

Quiero correr riesgos calculados para sofar y construir, para fracasar y
triunfar.

Rehiso canjear incentivos por una limosna. Prefiero los retos de la vida a una
existencia garantizada, la emocion del logro a una sensacion de ilusion falsa.

No voy a sustituir la libertad por la beneficencia, ni mi dignidad por un
subsidio.

Nunca me acobardaré ante un amo ni cederé ante una amenaza.
Mi legado es mantenerme firme en pie, con orgullo y sin temor. Pensar y actuar
por mi mismo. Disfrutar los beneficios de mis logros y enfrentar el mundo con

valentia y poder decir, esto lo hice yo.

Por Dean Alfange

*Publicado originalmente en la revista “This Week Magazine”
Impreso de nuevo en octubre del 1952 y enero de 1954 por “The Reader’s Digest”

El Honorable Dean Alfange era un hombre de estado Americano nacido en Constantinopla (hoy Estambul) el 2 de
diciembre 1899. Creci6 en el estado de Nueva York. El fue parte del ejército de EE.UU. durante la Primera Guerra Mundial
y se gradué de Hamilton College en 1922. Asisti6 a la Universidad de Columbia, donde recibi6 su titulo de abogado y
abri6 un bufete legal en Manhattan. En el 1942, Alfange era un candidato por el partido del trabajo para gobernador de
Nueva York y uno de los fundadores del Partido Liberal de Nueva York. Dean Alfange también fue un profesor distinguido
en la Universidad de Massachusetts Amherst y una figura prominente en varias organizaciones a favor de los Sionistas.
En noviembre de 1943, se present6 ante la cdmara de representantes y se dirigio a ellos por el rescate de los judios de
Europa. El muri6 el 27 de octubre 1989 en Manhattan a la edad de 91.
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“Piense mds alla de su
vida si quiere lograr algo
que valga la pena.”

Walt Disney

L]

“No te desgastes tratando
de hacerte rico. Sé lo
suficientemente sabio
para saber cuando
detenerte. Las riquezas
desaparecen en un abrir
y cerrar de 0jos, porque
les saldrdn alas y se

irdn volando como las
aguilas.”

Proverbios 23:4-5




RESPUESTAS

2.1 Problema Producto
20 Influyente Tiempo
98.3% Gente Nombre
Donde Estable Mano
Qué Ritmo Visual
Quién Tiempo Seguimiento
Cambia Concienzudo Largo
Cambia Procedimientos Corto
Débiles Buscando Sacrificar
Talentos Necesidad Plan
Dinero Blanco Trabajo
Habilidades Aprenda Propio
Valores Relacion Negocio
Pasiones Presentacion Vencido
DISC Llamada Importa
Dominante Relacionarse

Metas para esta semana / Intensidad de gacela

Me voy a tomar el tismpo para escribir mis fortalezas, debilidades y
pasiones para comparar eso con las demandas de mi trabajo y ver si

estoy trabajando en lo mio. Lo haré para esta fecha:

Esta semana también voy a...




Repaso de la semana pasada

1.

Las casas suben mas de valor en un vecindario donde mucha gente quiere viviry el
precio se basa en 3 factores. ¢Cuales son?

. Falso o verdadero: El tiempo y dinero invertido en preparar su casa antes de venderla

puede incrementar significativamente el precio de venta.

. De acuerdo a los principios para vivir en paz financiera, ¢ que es mas sabio, comprar un

poco de menos casa con una hipoteca a 15 afios 0 mas casa con la de 30?

. ¢Qué hipoteca es mejor para su salud financiera, la de interés variable o interés fijo?

Platica y Practica

1.

¢A qué se dedicaria si el dinero no fuera una necesidad? ¢ Como le esta preparando su
trabajo actual para lograrlo?

. ¢Qué tipo de educacidn, entrenamiento, capacitacion, etc., necesita para mejorar su

trayectoria profesional o incrementar sus ingresos?

. Basado en su personalidad, ¢cuales de sus fortalezas enriquecen su lugar de trabajo?
. Falso o verdadero: Yo apoyo el trabajo de mi pareja y lo/a animo por el esfuerzo que

hace para proveer por nuestra familia.

. Converse con su conyuge o pareja sobre el peligro de ser un adicto al trabajo. ¢Como

afecta su salud, su vida espiritual y su familia? ¢Aplica esto si es soltero?

. ¢Ha intentado empezar un negocio desde casa?

. Conversen sobre las ventajas de tomar temporalmente un segundo trabajo para salir de

sus deudas con intensidad de gacela.

. ¢Ha dejado de utilizar tarjetas de crédito para sus compras?

. ¢Como le ha ayudado el curso Paz Financiera (ya sea la primera o la segunda parte)?

Comparta una victoria.

Continda en la proxima pégina.

Recursos adicionales

Lea el articulo en nuestra
pagina web llamado
‘Conviértete en un iman del
dinero"

=

Recuerde que puede
gscuchar el show por tema a
través de diferentes medios
en nuestra pagina:

www.andresgutierez.com/escuchalo.




Tarea

1. Revise de nuevo la tabla del perfil de personalidad DISC en la pagina 6 para
determinar si su trabajo actual se alinea con su personalidad.

2. Prepare un plan de trabajo en lo que se visualiza estar haciendo en 3 afios, ya sea en su
lugar de trabajo actual o en otra parte. ldentifique los pasos a dar para lograrlo.

3. Lea el capitulo 9 del libro Transforme sus finanzas en 30 dias.

4. Llenen la hoja de testimonio y entréguenla.

5. Planifiquen la proxima clase y sugieran nombres de personas que no se deben perder
gsta clase.




¢;Quién soy en realidad?

Evaluacion personal

Cuando estabamos en la escuela, jqué bueno era cuando alguien nos ayudaba con la tarea! ;A poco no? Lo
entendemos, asi que decidimos ayudarle con este material. Use esta hoja de trabajo para guiar su pensamiento a
medida que completa la tarea asignada para esta semana.

Actividad: Escriba su declaracion de mision personal

Un paso muy importante hacia la construccion de su legado es identificar su proposito. Ahi es donde entra la
creacion de su declaracion de mision personal. Utilice estos formularios para identificar sus valores principales,
su personalidad y las actividades que disfruta. Una vez que haya reunido toda esta informacion, dselo para crear
un borrador inicial de su mision personal.

Paso 1: Escoja todas las palabras de cada lista que lo describan a usted.

1a. Valores y pasiones

¢ Qué términos describen mejor las cosas que lo motivan? ¢Qué elementos “no negociables”
representan su "brajula" para encontrar su proposito y significado en la vida? (Elija 15)

L1 Afirmacion / Apoyo sincero O Integridad L1 Autocontrol / Disciplina
O Belleza O Familia 01 Ministerio / Misiones
O Benevolencia O Libertad O Paciencia

O Comunicacion O Generosidad O Paz

O Comunidad 0 Gracia [0 Perseverancia / Resistencia
O Compasion O Gratitud [0 Relaciones

1 Consistencia [0 Salud [ Respeto

O Valor O Esperanza [0 Responsabilidad

O Cortesia O Humildad O Sacrificio

O Creatividad O Humor [0 Seguridad

U1 Decisivo [0 Integridad / Honestidad [ Sabiduria

O Educacion O Justicia 1 Servicio

1 Empoderamiento [0 Bondad / Misericordia (] Trabajo en equipo

O Entusiasmo O Liderazgo O Vision

0 Evangelizacion O Amor 1 Trabajo

O Excelencia O Lealtad

0 Fe 00 Madurez

13
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1b. Su personalidad

¢ Qué términos describen mejor los diferentes aspectos de su personalidad? ¢Qué cualidades realmente
le caracterizan? (Elija 10).

O Aventurero O Optimista
O Atlético O Saliente
O Cadtico O Fisico

O Competitivo O Planificador
O Conectado O Realista
O Conservador O Reservado
O Detallado O Serio

0 Sofiador [0 Espontaneo
0 Dinamica O Estudioso
O Flexible 0 Tolerante
0 Amante de la diversion O

O Armonioso O

O Introvertido O

O Motivado O

1¢. Sus actividades

¢ Qué actividades tienen mucho significado para usted? ¢Qué actividades le permiten dar vida a sus
valores? (Elija 10)

1 Aventurero [ Optimista
O Atlético O Saliente
O Cadtico O Fisico

O Competitivo O Planificador
O Conectado O Realista
O Conservador O Reservado
LI Detallado O Serio

O Sofiador 0 Espontaneo
O Dinamica O Estudioso
O Flexible O Tolerante
O Amante de la diversion a

O Armonioso O

O Introvertido O

O Motivado O



¢;Quién soy en realidad?

Paso 2:

Evalle las palabras que marco en cada categoria. Para cada conjunto de palabras, vaya reduciendo las
listas para ir afinando su personalidad.

2a. Valores y pasiones

De las 15 palabras que eligi¢ en la seccion de Valores y pasiones, elija las 8 que representan mas quien
usted es.

1 5.
2 6.
3. 7
4 8.

2h. Su personalidad

De las 10 palabras que eligi¢ en la seccion Su personalidad, elija 1as 5 que lo describan con mas veracidad.

1 4.
2. 5
3.

2c. Sus actividades

De las 10 palabras que eligid en la seccion Sus actividades, elija las 5 que lo describan con mds veracidad.

1 4.
2. 5
3.
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Paso 3: jYa casi termina! Vamos a pulir las listas un poco mas.

3. Su lista final

Reduzca su lista final a sus cinco valores principales, los dos rasgos de personalidad mas importantes y
sus tres actividades principales.

Valores y pasiones

1 4.
2. 5
3.

Su personalidad

Sus actividades

Paso 4: Ahora que ha identificado su verdadero yo y lo que es importante para usted, use estos conceptos para
escribir un borrador inicial de su declaracion de mision personal. Puede usar la siguiente declaracion de mision
como muestra para guiar su pensamiento, pero asegurese de expresarlo de una manera que sea significativa y
tnica para usted.

Ejemplo: He sido disefiado por Dios para exaltar Su nombre, animar al cuerpo de Cristo, enriquecer el aprendizaje de mi familia y
evangelizar al mundo para Su gloria a través de mis palabras, acciones, actitudes y dones.

Su declaracion de mision personal

Escriba su borrador inicial. {Siga afinando su misién personal hasta que lo que escriba represente quien
usted es en realidad!




Sere feliz cuando...

El orador motivacional Joe Land habla sobre la relacion entre nuestra satisfaccion y nuestra bisqueda de "cosas'. El sefiala que cuando
no logramos encontrar satisfaccion donde estamos, caemos en el sindrome de "seré feliz cuando...". En otras palabras, renunciamos
a nuestra situacion actual y pensamos que la proxima etapa de la vida resolverd todos nuestros problemas de insatisfaccion.

DISFRUTE DE SUS BENDICIONES

Para ilustrar como funciona esto, Land dice que los estudiantes de
primaria siempre parecen estar deseando llegar a la secundaria;
mientras que los de la secundaria creen que los estudiantes
universitarios han alcanzado la meta; y los universitarios creen que la
satisfaccion vendra con el trabajo, el matrimonio o la paternidad o
cualquier otra cosa.

En pocas palabras, cuando no estamos contentos con lo que tenemos,
nos enfrascamos en una bdsqueda interminable de satisfaccion.
Entonces, ¢qué es lo que alimenta nuestro descontento? ¢ Por qué
gstamos tan inmersos en la cultura de hacerse rico rapidamente?
Bueno, puede ser que hayamos desarrollado un corazon impaciente.

Proverbios 28:20* nos recuerda: "El hombre fiel abundara en
bendiciones, pero él que se apresura a enriquecerse no quedara sin
castigo”. Las personas que disfrutan la felicidad disfrutan las
bendiciones porque hacen las cosas de la manera correcta. Dependen de
Dios y dejan que su cardcter, no sus circunstancias, determine sus
pasos y decisiones.

Por el contrario, aquellos que persiguen constantemente la satisfaccion
inmediata, quienes estan atrapados por el sindrome de “seré feliz
cuando...”, sufren. En lugar de depender de Dios, estan buscando
atajos. Su sistema de valores los deja buscando la satisfaccion en todos
los lugares equivocados. Creen que merecen la version microondas del
éxito, en lugar de la olla de cocimiento lento. Cuando se trata de caracter,
son embusteros.

NO TOME ATAJOS

En todos los que van en busca de los esquemas de riqueza rapida, late
un corazén tramposo. Algunos creen que su cerebro o su buena
apariencia o sus talentos de alguna manera los excusa de trabajar duro
para ganar riquezas. Otros, pueden sentirse realmente desesperados y la
desesperacion siempre busca un atajo. De cualquier manera, estan
tratando de tomar atajos. Ellos son impulsados por un corazon
tramposo.

El problema es que las “rutas directas” nunca funcionan. Jesus ilustrd
esta verdad en Su parabola de los talentos (Mateo 25:14-30). Los fieles
tienen éxito porque son exactamente eso: fieles. Se apegan al camino
sin intentar atajos. Siempre avanzan, y se niegan a ser distraidos por
luces o promesas brillantes. Saben que el éxito no es facil. Y esa
semilla produce una cosecha de satisfaccion.

Ninguna disciplina resulta agradable a la hora de recibirla. Al contrario,
ies dolorosa! Pero después, produce la apacible cosecha de una vida
recta para los que han sido entrenados por ella.

(Hebreos 12:11, NTV)

EL CARACTER ES CLAVE

A largo plazo, el caracter, y no sus circunstancias, tiene mucho mas
peso para construir su legado; y las personas fieles estan dispuestas a
hacer lo correcto cada vez que pueden. No importa donde se

encuentre ahora, la satisfaccion estd a su alcance. Solo tiene que saber
dénde buscar y desarrollar el corazon adecuado.




iTraiga a Andres a su evento!

El tema de finanzas personales es de interés tanto para la gente que gana muy poco como para la que gana mucho, sin olvidar a los de ingreso
medio. El tema del dinero rapidamente se complica con noticias de economia u ofertas de productos financieros.

Para simplificar el tema e impactar a su audiencia, ya sea de 50 o de 10,000, lo mejor es una presentacion en vivo con Andrés. Desde un joven
soltero hasta un jubilado pueden sacar mucho provecho del mensaje de Andrés. Andrés es un presentador dinamico con una energia que contagia
y buen sentido del humor. Su pasion por ver un cambio en la cultura financiera de nuestra comunidad es palpable y motiva al cambio. EI mensaje es
sencillo, pero lleno de sabiduria. Para inspirar a su audiencia a ganar con el dinero y ensefiarles a llevar una vida productiva que perdure, invite a
Andrés a su evento.

Para mas informacion llame al 210-910-6888
visite www.andresgutierrez.com/contrataciones/




iYA NO MAQ!

Jashua y Familia

Cuando empezamos con esto debiamos 7k en la camioneta. También debiamos $3,000 en unas tarjetas que yo no
sabia que existian (solamente mi esposa). Tal y como recomiendas seguimos los pasos y nos dimos a |a tarea de
pagar la tarjeta primero y después la camioneta. Mi familia te da las gracias por todo los consejos que nos das porque
nos has ayudado a nosotros sino a toda mi familia incluyendo a mis padres. Ahora ellos también te escuchan y no
solo su situacion financiera estd cambiando pero también sus creencias sobre el dinero.

Nuestra meta es comprar casa este afo y aunque todavia no le hemos logrado estoy seguro que siguiendo tus
consejos muy pronto estaremos viviendo en nuestra propia casa. No me queda nada mas que agradecerte y que el
Sefior que es el mejor consejero te siga bendiciendo a tiy a tu familia.

YAIN

Q
“l\,\\

ESTO QUCEDE CUANDO LA GENTE LLEGA AL PUNTO DE DECIR “iYA NO MAS!".



iYA NO MAQ!

Pepe y Erika

Gracias a Dios nuestro CHIP financiero cambi6. Como muchas familias teniamos deudas de todo tipo y empezamos
atacarlas desde la pequefia hasta la mas grande. Ha sido un proceso de cuatro afios y en este 2018 salimos de todas
nuestras deudas, jincluyendo la casa! Si se puede, solo es que te propongas a darle direccion a tus finanzas.

iGracias Andreés!

ESTO QUCEDE CUANDO LA GENTE LLEGA AL PUNTO DE DECIR “iYA NO MAS!”.



iYA NO MAS!

Janet y Miguel

Hace unos afios estuvimos a punto de perder nuestra casa y también estabamos pagando un carro. Nosotros estaba-
MOS en una situacion que si pagabamos el carro, no pagabamos la casa y vice versa. Lo bueno es que el escuchar tu
programa nos a ayudado mucho. Refinanciamos la casa y terminamos de pagar el carro y tarjetas de crédito por
$30,000. Somos personas que ganamos lo minimo. No tenemos compafiia 0 negocio pero somos fieles al Sefior con
nuestros diezmos y ofrendas y somos un poco regalones. En 2016 mi esposo se compro su troca al contado por
$14,000 y ahora tenemos el fondo de emergencia de $6,000 y solo estamos pagando la casa.

Muchas gracias por tus sabios consejos. Que Dios te sigua bendiciendo.

ESTO QUCEDE CUANDO LA GENTE LLEGA AL PUNTO DE DECIR “iYA NO MAS!".
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